
  
 WÜRTH Industrie Service

 ABSCHLUSSARBEIT. KEY ACCOUNT MANAGEMENT/EINKAUF.

Aufgabenstellung:
• Analyse von Artikelgruppen wie z.B. Gleitmo-Artikel, GESI-Anwendungen
• Erarbeitung von Lösungsansätzen sowie Handlungsempfehlungen von Zeugnis-Artikeln und Artikeln mit kundenindivi-
 duellen Prüfplänen
• Enge Zusammenarbeit mit Einkauf und Vertrieb

Anforderungen:
• Wirtschaftswissenschaftlicher Studiengang und/oder technisches Vertriebsmanagement als Studiengang/Vertrieb/Ein-  
 kauf/Marketing/Technisches Management/Management allgemein
• erste Praxiserfahrung durch Praktikum oder Ausbildung im Bereich Vertrieb/Einkauf/Produktmanagement wünschenswert
• Engagement, Kontaktfreudigkeit, Belastbarkeit, Zuverlässigkeit

Die Abschlussarbeit in Verbindung mit einem Praktikum ist ab sofort oder ab August 2014 für mindestens 5 Monate zu 
vergeben. 

Bitte bewerben Sie sich direkt über unser Online-Bewerbersystem auf unserer Homepage unter www.wuerth-industrie.com/karriere 
mit Ihren vollständigen Bewerbungsunterlagen. Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung!

Wir suchen Sie für eine Abschlussarbeit (Diplom-, Bachelor- oder Masterarbeit) im Bereich Key Account Management in Zusam-
menarbeit mit dem Einkauf zum Thema:

„Analyse der Bestellhäufi gkeit von wiederkehrenden Veredlungsartikeln im Industriekundenbereich mit 
Handlungsempfehlungen zur Produktivitätssteigerung für die Würth Industrie Service“
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